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Unidad 1: Campafias, Conjuntos de anuncios y anuncios
= Campafas en Facebook Ads.
= Conjunto de anuncios en Facebook Ads.
= Opciones avanzadas de la entrega.

= Elaboracién de campafas de interacciones.

Unidad 2: Generacion de clientes potenciales y publicos similares
= Generacion de clientes potenciales.
= Publicos similares.

= Elaboracién de campafas de captacion de leads.

Unidad 3: Conversiones y remarketing
= Pixel de Facebook.
= Publicos personalizados para remarketing.

= Elaboracién de campafas de conversiones.

Unidad 4: Administrador comercial, informes y pruebas A/B
= Facebook Business Manager.
= Informes Facebook Ads.

= Pruebas A/B en Facebook Ads.
Unidad 5: Branding en Instagram
= Elaboracion de campafias de Alcance.

= Elaboracion de campafias de Reconocimiento de la marca.

Unidad 6: Respuesta directa en Instagram



Elaboracion de campafias de Tréfico web.
Elaboracion de campafias de Reproduccion de video.

Elaboracion de campafias desde la app oficial de Instagram.

Unidad 7: Mensajeria via WhatsApp y Facebook Messenger

Elaboracién de campafias de Mensajes.
Elaboracién de campafias de Descarga de aplicaciones.

WhatsApp Business

Unidad 8: Marketing para E-Commerce o negocio fisico

Elaboracion de campafias de Visitas en el negocio.
Crear catalogo de Facebook.
Elaboracion de campafias de Ventas del catalogo.

Instagram Shopping.

Unidad 9: Inteligencia Artificial (IA) en redes sociales

Qué es la Inteligencia Artificial (1A).

Captacion de clientes potenciales mediante IA.
Reconocimiento de imagenes basado en IA.
Optimizacién de campafas impulsado por IA.

Comunicacién mediada por IA.

Unidad 10: Defensa de proyectos y cierre de cursada

Presentacion y exposicion de proyectos.
Charla y debate sobre los proyectos e intercambio de ideas.

Cierre de actividad y devolucion de observaciones sobre los proyectos.



Cronograma de Clases

Clase 1: Campafas, Conjuntos de anuncios y anuncios

Clase 2: Generacion de clientes potenciales y publicos similares
Clase 3: Conversiones y remarketing

Clase 4: Administrador comercial, informes y pruebas A/B

Clase 5: Branding en Instagram

Clase 6: Respuesta directa en Instagram

Clase 7: Mensajeria via WhatsApp y Facebook Messenger
Clase 8: Marketing para E-Commerce o negocio fisico

Clase 9: Inteligencia Atrtificial (IA) en redes sociales

Clase 10: Defensa de proyectos y cierre de cursada. Instancia Evaluadora Final)



